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Services pour les PME du BTP
Évaluer, conseiller, accompagner : BTPConnect votre 
partenaire pour des projets BTP durables.
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Une collaboration fondée sur la confiance et la bienveillance, où chaque
détail compte pour la réussite de votre projet.

Je mets à votre disposition une expertise éprouvée, consolidée par plus de
20 ans d'expérience en Maîtrise d'Œuvre d'Exécution, Maîtrise d'Ouvrage,
Économie de la Construction et Architecture, ainsi qu'au sein d’un groupe du
secteur BTP.

Maintien de la communication constante par mail, téléphone, visio et adapté
à votre planning.

Tarifs bénéficiant d'une exonération de TVA, conformément à l'article 293B
du code général des impôts.
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Supports commerciaux

Dans un environnement très compétitif, la qualité d’une réponse peut être un facteur
déterminant pour remporter un appel d'offre. Une présentation de qualité augmente les chances
de succès.

En résumé, proposer des supports commerciaux structurés et de qualité permet non seulement
de se démarquer de la concurrence, mais aussi de faciliter les processus d’évaluation et de
renforcer la crédibilité de l’entreprise. Cela s'avère essentiel dans un secteur aussi exigeant que
le BTP.

Des supports clairs et bien organisés permettent de mettre en évidence les points forts de l'offre
et de faciliter la compréhension des critères de sélection pour les clients.

Un document structuré réduit le risque de confusion ou d’omissions, garantissant une
présentation complète et précise de l’offre.

Enfin, un support de qualité met en avant l’expertise, la rigueur et l’engagement de l’entreprise,
ce qui peut augmenter sa crédibilité sur le marché.

Les clients associent souvent la qualité du dossier à la qualité de l’exécution du projet. Un
bon support commercial envoie un message fort sur les standards de l'entreprise.

J'établis votre support de soutenance que vous présenterez à l'Acheteur, en
cohérence avec l'offre remise lors du dépôt initial et valorise votre entreprise.
Mais aussi tous les supports tels que vos moyens humains et matériels,
présentations commerciales, etc…

L’importance de vos supports commerciaux 
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